
 

 

 
Danfoss je dánská průmyslová společnost a lídr v oblasti výzkumu, vývoje, výroby, prodeje a servisu 
mechanických a elektronických součástek. Danfoss působí ve více než 100 zemích a zaměstnává přes 26 000 
pracovníků po celém světě. 

Danfoss segment vytápění (DHS) nabízí širokou škálu komponentů a řešení pro výrobu, distribuci a využívání 
tepla pro komfort a úsporu energie v domácnostech a komerčních budovách. 

 
Náplň práce a klíčové úkoly: 
• Prodej produktů pro vytápění, termostatické radiátorové hlavice a ventily, vyvažovací ventily, bytové 

stanice a teplovodní podlahové vytápění v oblasti Čech se zaměřením na Prahu a Středočeský kraj 
• Denní prodejní činnosti, konzultace, návštěvy u zákazníků a distributorů  
• Vyhledávání nových obchodních příležitostí  
• Správa obchodních případů 
• Spolupráce s týmy technické podpory a zákaznických služeb 
• Reportování Obchodnímu řediteli DHS  
• Cestování v rámci svěřeného regionu cca 40.000 km ročně 
 

Nabízíme: 
• Zaměstnání prostřednictvím agentury práce s atraktivními pracovními podmínkami (roční bonus, 

zaměstnanecký systém benefitů) 
• Automobil, notebook a mobilní telefon i pro osobní využití 
• Zodpovědná a vysoce nezávislá pozice s příležitostí pro osobní a profesní růst 
• Zázemí stabilní mezinárodní společnosti se skandinávskou firemní kulturou 
 

Hledáme: 
• Min. 3 roky zkušeností v oblasti prodeje (ideálně v technickém odvětví)  
• Relevantní znalost topných zařízeních, vzduchotechniky a technického zařízení budov  
• Technické vzdělání výhodou 
• Flexibilní a samostatná osobnost orientovaná na výsledky 
• Skvělé komunikační schopnosti a networking 

• Anglický jazyk na úrovni porozumění textu, komunikativní znalost výhodou 
 
Pro více informací kontaktujte 
DANFOSS Talent Acquisition Team EMEA: 
Dominika Scherková  
dscherkova@danfoss.com 
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